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D epuis  2 0 0 5  ( Arrêté R oy al du  1 0  n ov e m bre  2 0 0 5 ) ,  il es t

pos s ible  pour tout é lev eur non boucher de com -

m ercia lis er lu i- m êm e la  v ia nde qu’il produit en

toute lég a lité  à  condition,  entre a utres ,  qu ’il ne

m a nipule en  a ucun ca s  directem ent la  v ia nde.  L a

v ia nde dev ra  donc être herm étiquem ent em ba l-

lée,  d’où la  notion  de « colis  de v ia nde »…  

L e colis  de v ia nde,  c ’es t la  pos s ibilité  de :

§ Mieux  v a loris er s es  produits ,

§ Ma îtris er s es  débouchés  com m ercia ux ,  

§ R edorer l’im a g e de l’a g ricu lture en  offra nt a u

cons om m a teur une a g ricu lture de prox im ité,  

§ O ffrir un  produit de qua lité,

§ O btenir un  prix  de v ente indépenda nt des

fluctua tions  du  m a rché,  

§ R etirer un  rev enu plus  cons équent de s a

production,

§ Av oir un  conta ct d irect a v ec le  cons om m a -

teur de s es  produits ,

§ E tc…

Ma is  le  colis  de v ia nde,  c ’es t a us s i le  dev oir de :

§ S e form er et s ’in form er,

§ D ég a g er du  tem ps  pour des  tâ ches  nouv elles ,  

§ Pouv oir d ifférencier s on  produit,

§ O ffrir un  produit de qua lité,

§ Fa ire  preuv e de ta lents  de com m erça nt,  

§ R es pecter des  im péra tifs  rég lem enta ires  et

a dm in is tra tifs ,

§ E tc…

L e  c o l is  d e  v ia n d e  e n  p r a t iq u e …

E ta p e  0  :  O p te r  p o u r  u n e  c o m m e r c ia l is a t io n

s o u s  fo r m e  d e  c o m m a n d e s

L a  toute prem ière dém a rche ou  « éta pe prélim i-

na ire  » cons is te  certa inem ent à  r e m p lir  s o n  c a r -

n e t  d e  c o m m a n d e s  e t  à p la n if ie r  s a  c o m m e r -

c ia l is a t io n .  L’a ctiv ité  ris que en  effet d’être peut

renta ble  s i l’é lev eur doit s e  rendre à  l’a ba ttoir

I l  é ta it  u n e  fo is … D ’u n  c ôté ,  l ’é le v e u r  o v in / c a p r in  q u i  a  p a r fo is  d u  m a l  à é c o u le r  s a  p r o d u c t io n …

to u t  d u  m o in s  à u n  p r ix  c o r r e c t .  D e  l ’a u tr e  c ôté ,  le  c o n s o m m a te u r  d ’a u j o u r d ’h u i  q u i  é v o lu e  e t

r e c h e r c h e  d e  p lu s  e n  p lu s  u n  l ie n  d ir e c t  a v e c  le  p r o d u it  q u ’i l  c o n s o m m e  :  le  l ie n  a u  p r o d u c te u r

le  r a s s u r e  e t  le  p la c e  d a n s  u n e  p o s it io n  d e  « c ito y e n / c o n s o m m a te u r  r e s p o n s a b le  »… u n e  n o -

t io n  q u i  a  la  c o te  a u p r ès  d e  c e r ta in s  e t  a u p r ès  d e  la  m a j o r ité  d e s  G A C ,  G A S A P,…!

E t  a u  m il ie u ,  le s  c o l is  d e  v ia n d e … u n e  s o lu t io n  o p t im a le  p o u r  l ie r  le  c o n s o m m a te u r  a u  p r o d u c -

te u r  ?  U n  é le v e u r  v e n d a n t  fa c i le m e n t  e t  à b o n  p r ix  ?  U n  c o n s o m m a te u r  r é c o n c i l ié  a v e c  s a  c o n -

s o m m a t io n  d e  v ia n d e  o v in e  ?

E t  s u r to u t ,  p o u r  l ’é le v e u r,  v e n d r e  s a  v ia n d e  s o u s  fo r m e  d e  c o l is ,  e s t- c e  e n fa n t in  o u ,  a u  c o n -

tr a ir e ,  p lu tôt  le  p a r c o u r s  d u  c o m b a tta n t  ?  Q u e l le s  fo r m a lité s  a d m in is t r a t iv e s  d o it- i l  a c c o m p lir

?  Q u e l le s  n o r m e s  d o it- i l  r e s p e c te r  ?  C e la  im p l iq u e - t- i l  d e s  in v e s t is s e m e n ts ?  A  q u i  e t  c o m m e n t

v a - t- i l  p o u v o ir  v e n d r e  s a  v ia n d e  ?

C ’e s t  à c e s  q u e lq u e s  q u e s t io n s  q u e  c e t  a r t ic le  v a  te n te r  d e  r é p o n d r e .
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pour un  s eu l a g nea u à  la  fois  ou,  p ire  encore,  s ’il

com pte trouv er un  a cquéreur une fois  s on  colis

de v ia nde s ous  le  bra s  ! 

D a ns  la  m a jorité  des  ca s ,  le  cons om m a teur inté-

res s é dev ra  de toute fa çon s ’a ccom m oder de la

s a is onna lité  de la  production  de v ia nde

d’a g nea u… D e là  à  ce qu’il a ccepte que s a  com -

m a nde s oit g roupée a v ec celle  d’a utres  c lients  à

une da te bien  précis e,  il n ’y  a  p lus  qu’un  pa s . . .  A

ce s ta de,  il ne fa ut pa s  nég lig er le  d ia log ue et la

com m unica tion  :  il fa ut g a rder à  l’es prit que le

cons om m a teur coura nt a  l’ha bitude de cons om -

m er de l’a g nea u toute l’a nnée  s a ns  a v oir m êm e

forcém ent cons cience que cet a g nea u du  s uper-

m a rché n ’es t pa s  produit loca lem ent… Priv ilég ier

le  d ia log ue es t donc crucia l pour fidélis er s a  c lien-

tèle  :  le  c lient ne doit pa s  s ’a ccom m oder d’un

produit fourn i à  une da te fix ée pour lu i m a is  il

doit le  com prendre et m êm e le  s outenir…

Une fois  le  ca rnet de com m a ndes  rem pli,  « il n ’y

a  plus  qu’à  »…

E ta p e  1  :  T r a n s p o r te r  le s  a n im a u x  d e  l ’e x -
p lo ita t io n  à l ’a b a tto ir

S i l’a ba ttoir s e

s itue à  p lus  de

5 0  k m  de l’ex -

ploita tion,  un

a g rém ent

tra ns porteur

( certifica t d’a p-

titude profes -

s ionnelle  pour

le  tra ns port –

ex a m ens  org a -

n is és  pa r l’AR-

S I A)  s era  re-

qu is .  Q ua nt a u

m oy en de tra ns port,  il ne néces s ite  a ucun a g ré-

m ent pour a uta nt qu’il s ’a g is s e d’une rem orque

dont le  poids  à  cha rg e n ’ex cède pa s  7 5 0  k g  ou

qu’il s ’a g is s e d’une rem orque tirée pa r un  tra cteur

a g ricole.

Pour cha que tra ns port,  un  docum ent de c ircu la -

tion  en  trip le  ex em pla ire  s era  éta bli.  Un  ex em -

pla ire  s era  la is s é à  l’a ba ttoir.  Un  s econd s era  en-

v oy é da ns  les  7  jours  à  l’AR S I A  ou  s era  encodé

da ns  le  log ic ie l C E R I S E  de l’AR S I A  pa r I nternet.

L e trois ièm e ex em pla ire  s era  ra ng é da ns  le  reg is -

tre  tra ns porteur de l’é lev eur1 .

Une a lterna tiv e à  ces  dém a rches  s era it de

s ’a dres s er à  un  tra ns porteur profes s ionnel.

E ta p e  2  :  A b a tta g e  d a n s  u n  a b a tto ir  a g r é e

L’a ba tta g e doit oblig a toirem ent s e fa ire  da ns  un

a ba ttoir a g réé.   Une lis te  des  a ba ttoirs  a g réés

pour l’a ba tta g e des  ov ins /ca prins  es t d is ponible  à

l’a dres s e s u iv a nte :  http : //www.afs ca.be /produ its an i-

m au x /v ian de /fete du s acrifice /_ docu m e nts /2 0 0 8 - 1 1 - 1 7 _ abat-

toirs - m ou ton s _ fr.pdf

L’é lev eur doit oblig a toirem ent com m uniquer des

inform a tions  s a n ita ires  à  l’a ba ttoir ( offic ie llem ent

a ppelées  « I n form a tions  s ur la  C ha îne A lim enta ire

» ou  « I C A ») :

§ S i l’é lev eur a  des  é lém ents  s a n ita ires  à  dé-

c la rer ( m édica m ents  a dm in is trés ,  rés u lta ts

d’a na ly s e,  m orta lité  ex ces s iv e, …)  :  il doit

a lors  en  in form er le  res pons a ble de l’a ba t-

toir pa r le  b ia is  d’un  form ula ire  de décla ra -

tion  offic ie l et ce  m in im um  2 4  heures  à

l’a v a nce.  C e form ula ire  es t à  té lécha rg er s ur

le  s ite  web de l’AF S C A ;

§ S i l’é lev eur n ’a  a ucun élém ent s a n ita ire

pertinent à

décla rer :  il

doit a lors  col-

ler une éti-

quette s pécifi-

que a u  dos  de

l’ex em pla ire

du docum ent

de c ircu la tion

des tiné à

l’a ba ttoir.  C es

étiquettes

peuv ent être

obtenues  a u-

près  de l’AR-

S I A.

Etape 3 : Transport des carcasses depuis l’abattoir
vers le lieu de découpe et d’emballage

L e plus  s ouv ent,  un  a telier de découpe es t inté-

g ré da ns  l’a ba ttoir ;  la  ques tion  du  tra ns port de

la  ca rca s s e ne s e pos e donc pa s .

Toutefois ,  s i l’a ba ttoir ne dis pos e pa s  d’a telier de

découpe ou  s i l’é lev eur préfère fa ire  découper s a

ca rca s s e da ns  une boucherie  de s on  choix ,  le

tra ns port des  ca rca s s es  dev ra  res pecter certa ines

contra intes .

Filière Ovine et Caprine n°41 - 3ième trimestre 20129

1  Pou r u n e  rev u e  de s  as pe cts  lég is latifs  con ce rn ant l’élev age  ov in ,  v oir F ilière  O v in e  e t C aprin e  n °3 6 ,  page s  1 2  – 1 9 .

LE COLIS DE VIANDE: UNE QUESTION EN SIX ÉTAPES...
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Etape 4 : Découpe et emballage de la viande dans un

atelier de découpe agréé ou en boucherie

L a  découpe de la  ca rca s s e peut s e  fa ire  da ns  2

ty pes  d’in fra s tructure :

§ S oit da ns  un  a telier de découpe a g réé ;

§ S oit da ns  une boucherie.

A  titre  d’ex em ple,  il fa ut com pter a pprox im a tiv e-

m ent 2 0  euros  de fra is  de découpe pa r a g nea u.

S i la  découpe es t réa lis ée en  boucherie,  certa ines

lim ita tions  – qu i n ’en  s ont pa s  v ra im ent -  s ont

d’a pplica tion  ;  les  v olum es  tra ns form és  en  colis

ne doiv ent pa s  dépa s s er :

§ 3 0  %  de la  production  tota le  de la  boucherie  ;

§ 8 0  k m  entre le  point de v ente des  colis  et la

boucherie  ;

§ 8 0 0  k g  pa r s em a ine.

L a  découpe doit oblig a toirem ent être s u iv ie  d’un

em ba lla g e de la  v ia nde de s orte qu’a ucune m a ni-

pu la tion  u ltérieure du  produit ne s oit pos s ible.  C e

conditionnem ent d’orig ine ne pourra  être ouv ert

s ous  a ucun prétex te.  E n  effet,  la  m a nipula tion  de

la  v ia nde a ins i que la  réa lis a tion  de prépa ra tions

à  ba s e de v ia nde néces s itent un  a ccès  à  la  pro-

fes s ion  de boucher.  D a ns  la  m a jorité  des  ca s ,  cet

em ba lla g e cons is tera  en  une m is e s ous - v ide du

produit.  Une a lterna tiv e pourra  être le  p la cem ent

de la  v ia nde da ns  une ca is s ette s cellée.  

Notons  que certa ins  produits  pa rticu liers  peuv ent

être m a nipulés  et découpés  à  la  dem a nde du

client s a ns  pour a uta nt que le  m a nipula teur ( s oit

l’é lev eur ic i)  n ’a it a ccès  à  la  profes s ion  de bou-

cher.  C ’es t le  ca s  des  produits  à  ba s e de v ia nde,

tel que le  pâ té de v ia nde pa r ex em ple.  B ien  en-

tendu,  l’in fra s tructure du  point de v ente dev ra

a lors  être équipée en  cons équence.

C ’es t ég a lem ent à  ce s ta de,  da ns  l’éta blis s em ent

où il es t em ba llé ,  que le  produit s era  étiqueté.

L’é t iq u e tte  dev ra  m entionner :

§ L a  dénom ina tion  du  produit ( ex . :  m erg uez ) ;

§ L a  lis te  des  ing rédients .  E lle  es t non a v e-

na nte pour la  v ia nde fra îche m a is  s e  jus tifie

pour certa ines  prépa ra tions  ( ex .  :  les  m er-

g uez ) .  E lle  es t cons tituée de l’énum éra tion

de tous  les  ing rédients  da ns  l’ordre décrois -

s a nt de leur im porta nce pondéra le  et doit

être précédée d’une m ention  a ppropriée

contena nt le  m ot « ing rédients  » ;  

§ L a  qua ntité  nette ( k g ,  g )  ;

§ L e num éro de lot ;

§ L e nom  ou la  ra is on  s ocia le  et l’a dres s e du

point de v ente ;

§ L es  conditions  de cons erv a tion.  E x em ple :  «

à  cons erv er à  < 7 °C  » ;

§ L a  da te lim ite  de cons om m a tion  ( « à  con-

s om m er jus qu’a u… »)  a ccom pa g née de la

da te e lle- m êm e.  C ette da te es t éta blie  s ur

ba s e d’a na ly s es  m icrobiolog iques  réa lis ées

en la bora toire  et qu i s ont de la  res pons a bili-

té  du  boucher ou  de l’a telier de découpe.

S ous  v ide,  le  déla i de cons erv a tion  g énéra -

lem ent a dm is  pour de la  v ia nde d’a g nea u

es t de 1 3  jours .

E ta p e  5  :  T r a n s p o r t  d e  la  v ia n d e  e m b a l lé e  d u

l ie u  d e  d é c o u p e  v e r s  le  p o in t  d e  v e n te  o u

v e r s  le  d e s t in a ta ir e  f in a l  ( c o n s o m m a te u r )

L e tra ns port de la  v ia nde a ins i em ba llée dev ra

s a tis fa ire  à  certa ines  ex ig ences  a dm in is tra tiv es  et

m a térie lles .

S ur le  p la n  a dm in is tra tif,  un  document d’accompa-

gnement commercial s era  joint a ux  v ia ndes .  C e do-

cum ent s era  éta bli à  la  s ortie  de l’a telier de dé-

coupe ou  de la  boucherie  et dev ra  être cons erv é

un m in im um  de deux  a ns  pa r s on  des tina ta ire,  s oit

pa r l’é lev eur.  L a  cons erv a tion  du  docum ent d’a c-

com pa g nem ent com m ercia l perm et de retra cer le

chem inem ent du  produit,  et donc d’a s s urer s a  tra -

ça bilité .  Aucun m odèle s pécifique de docum ent

com m ercia l n ’es t fix é  m a is  il dev ra  rens eig ner :

§ L e num éro d’a g rém ent de l’éta blis s em ent

da ns  lequel la  v ia nde a  été découpée a ins i

que s on  nom ;

§ L e nom  du débit a pprov is ionné ( s oit ce lu i de

l’é lev eur ou  de s on  ex ploita tion) ;

§ L e poids  de cha que pièce de découpe;

§ L a  na ture du  produit liv ré  ( e.a .  v ia nde

d’a g nea u) ;

§ L e num éro S a n ite l de l’a n im a l concerné;

§ L a  da te d’ex pédition.

E n  ce qu i concerne le  tra ns port à  proprem ent

pa rlé,  il doit être  réa lis é  da ns  un  m oy en de tra ns -

port ferm é a ux  pa rois  ina ltérées ,  lis s es ,  la v a bles

et rés is ta ntes  à  la  corros ion.  L e  m oy en de tra ns -

port doit a s s urer le  m a intien  d’une tem péra ture

m a x im a le à  cœur du  produit de + 7 °C  p o u r  la

v ia n d e  f r a îc h e  et de + 4 °C  pour le  ha ché,  les
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a ba ts ,  les  produits  à  ba s e de v ia nde.

E n  pra tique,  le  m oy en de tra ns port pourra  être –

a u  m in im a  – un  ba c is otherm e  ( p lus  com m uné-

m ent a ppelé un  « frig o box  »)  a ccom pa g nés  de

blocs  eutectiques  et d’un  therm om ètre.  L e  m oy en

de tra ns port peut ég a lem ent être plus  cons équent

en fonction  du  v olum e néces s a ire,  te lle  une ca -

m ionnette frig orifique ( dis ponible  en  loca tion) .

Après  utilis a tion,  le  m oy en de tra ns port dev ra

être nettoy é et dés infecté.

Etape 6 : Vente de la viande au consommateur

E n ta nt qu’ex ploita nt d’un  débit

de denrées  a lim enta ires  ( v oir dé-

m arch e s  adm in is trativ e s  préalab le s  c i-

après ) ,  l’é lev eur ne peut v endre

s es  colis  de v ia nde que dans son

propre point de vente et au con-

sommateur final, ou au domicile

du consommateur final.

C hez  lu i,  l’é lev eur dev ra  a m é-

na g er un  « point de v ente » a fin

de s tock er et v endre s es  colis

de v ia nde.  Pa s  de pa nique !

C om m e en pra tique la  v ente de

v ia nde s ous  form e de colis

n ’im plique pa s  d’ex pos ition  à  la

v ente ( com m ercia lis a tion  s ur

com m a nde) ,  un  loca l de v ente s pécifique n ’es t

pa s  néces s a ire.  Pour ce qu i es t de l’entrepos a g e

des  v ia ndes ,  il fa ut d is pos er d’un  local frigorifique.

Ma is ,  s i l’objectif es t de pouv oir d is pos er d’un  lo-

ca l frig orifique s épa ré,  les  v ia ndes  pourront être

entrepos ées  s ous  certa ines  conditions  a v ec d’a u-

tres  denrées  a lim enta ires  s i la  p la ce es t m a n-

qua nte.  C es  conditions  s ont d’év iter a uta nt qu’il

s e  peut toute conta m ina tion  crois ée a v ec d’a utres

a lim ents  :  éta g ères  s épa rées ,  réc ipients  s épa rés , …

S i l’é lev eur décide d’ex pos er s es  colis  de v ia nde à

la  v ente,  s oit s ous  com ptoir,  les  contra intes  rég le-

m enta ires  s eront plus  fortes .  I l fa udra ,  entre a u-

tres ,  d is pos er d’un  loca l de ta ille  a da ptée s pécifi-

que à  la  v ente,  a g encer le  loca l de m a nière à

m ettre les  produits  à  l’a bri du  s ole il et des  m a ni-

pu la tions  du  public ,  d is pos er d’un  éc la ira g e et

d’une v entila tion  s uffis a nts , …

L e loca l frig orifique et le  potentie l loca l de v ente

dev ront préa la blem ent être a g réés  pa r l’AF S C A

( v oir c i- des s ous  la  dem a nde d’a utoris a tion  en

ta nt que débit de denrées   a lim enta ires ) .  

Pa r a illeurs ,  un  é lev eur peut ég a lem ent chois ir de

liv rer s es  colis  de v ia nde directem ent a u  dom icile

du cons om m a teur fina l.  C ette liv ra is on  réponda nt

à  une com m a nde préa la ble,  e lle  n ’es t pa s  cons i-

dérée com m e du com m erce a m bula nt et peut

donc être réa lis ée s a ns  a ucune a utoris a tion  com -

plém enta ire.  C es  liv ra is ons  ne doiv ent pa s  être

a ccom pa g nées  d’un  docum ent d’a ccom pa g ne-

m ent com m ercia l.  E lles  doiv ent pa r contre répon-

dre a ux  ex ig ences  m a térie lles  c itées  da ns  le  ca -

dre du  tra ns port entre le  lieu  de découpe et le

point de v ente :  m oy en de

tra ns port ferm é a ux  pa rois  in -

a ltérées ,  lis s es ,  la v a bles  et ré-

s is ta ntes  à  la  corros ion  ;  res -

pect de la  cha îne du  froid.

Q uelle  que s oit l’optique de

v ente chois ie ,  les  bonnes  pra ti-

ques  d’hy g iène dev ront être res -

pectées .  Notons  nota m m ent :

§ L e res pect de la  cha îne du

froid,  à  s a v oir m a inten ir à  tout

m om ent une tem péra ture

m a x im a le de + 7 °C  pour la

v ia nde fra îche et de + 4 °C  pour

le  ha ché,  les  a ba ts  et les  pro-

duits  à  ba s e de v ia nde ;

§ L’hy g iène corporelle  du  pers onnel entra nt en

conta ct a v ec les  denrées  a lim enta ires  ( net-

toy a g e et s écha g e hy g ién ique des  m a ins ,  im -

pliqua nt la  prés ence d’un  la v a bo équipé d’ea u

cha ude pota ble  da ns  le  loca l ;  tenue v es ti-

m enta ire  a déqua te)  ;

§ L a  s a nté du  pers onnel :  une fois  pa r a n ,

l’é lev eur dev ra  effectuer un  ex a m en m édica l

et d is pos er d’un  certifica t m édica l s tipu la nt

qu’il es t « a pte à  m a nipuler des  denrées  a li-

m enta ires  » ;

§ L e nettoy a g e et la  dés infection  des  in fra -

s tructures  a v ec un  dés infecta nt a utoris é  ;

§ S i e lle  s e  jus tifie ,  la  lutte  contre les  nu is ib les

( ins ectes  et petits  rong eurs )  ;

§ L e tra item ent et la  g es tion  des  déchets  a li-

m enta ires  :  les  colis  non écoulés ,  détério-

rés , … ne peuv ent être é lim inés  a v ec les  dé-

chets  m éna g ers .  I ls  dev ront être s tock és  à

une tem péra ture m a x im a le de 1 0 °C  da ns  un

récipient ferm é herm étiquem ent et s ur le-

quel es t m entionné « ca tég orie  3  ».  C es  dé-
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En aucun cas, l'éleveur ne pourra

manipuler la viandeconstituant le

colis, ce dernier devant être emballé

hermétiquement.
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chets  s ont effectiv em ent cons idérés  com m e

« s ous - produits  a n im a ux  de ca tég orie  3  » et,

en  ta nt que te ls ,  ils  dev ront être collectés

pa r un  collecteur a g réé te l que R enda c ;

§ L’enreg is trem ent et la  g es tion  des  non con-

form ités  :  toute non- conform ité -  te lle

qu’une pa nne de frig o,  une rupture de la

cha îne du  froid lors  du  tra ns port,  la  pré-

s ence de s ouris , … -  dev ra  être notée a ins i

que la  s olution  m is e en  œuv re pour rés oudre

cette non- conform ité.

D e s  d é m a r c h e s  a d m in is t r a t iv e s

p r é a la b le s

Av a nt de pouv oir concrètem ent v endre v os

a g nea ux  s ous  form e de colis ,  v ous  dev ez  v ous  a c-

qu itter d’un  certa in  nom bre de dém a rches  a dm i-

n is tra tiv es  :

1 .  S ’enreg is trer en  ta nt qu’indépenda nt ( à  titre

princ ipa l ou  com plém enta ire) ,  s oit un  s ta tut

a uquel l’é lev eur doit en  princ ipe déjà  répon-

dre pu is qu’il tire  des  rentrées  fina ncières  de

s on ex ploita tion.  Pour ra ppel,  s ’enreg is trer

en  ta nt qu’indépenda nt dem a nde deux  dé-

m a rches  a dm in is tra tiv es  princ ipa les  ( v oir F i-

lière  O v in e  e t C aprin e  n °4 0 ,  page s  2 2  – 2 5 ) :

I .   S ’a ffilier à  une ca is s e d’a s s ura nces  s o-

c ia les  ;

I I .  S ’im m a tricu ler a uprès  de la  B a nque-

C a rrefour des  E ntrepris es  ( B C E ) ,  pa r le

bia is  d’un  G uichet d’E ntrepris e  a g réé.

Attention,  une entrepris e  qu i a  l’inten-

tion  d’ex ercer une a ctiv ité  com m ercia le

a utre que celle( s )  pour l( es ) a quelle( s )

e lle  a  été in itia lem ent im m a tricu lée

doit dem a nder une m o d if ic a t io n  d e

s o n  in s c r ip t io n  d a n s  la  B C E .  Autre-

m ent dit,  un  é lev eur qu i v eut dév elop-

per une a ctiv ité  de v ente en  colis  es t

donc,  en  princ ipe,  déjà  ins crit da ns  la

B C E  m a is  il doit s ’a dres s er à  un  G ui-

chet d’E ntrepris e  a g réé pour s ig na ler

s a  nouv elle  a ctiv ité  com plém enta ire.

2 .  D em a nder un  p e r m is  d ’e n v ir o n n e m e n t  d e

c la s s e  3  a uprès  de s a  com m une puis que

cette nouv elle  a ctiv ité  n ’es t pa s  repris e  da ns

le  perm is  d’ex ploiter que l’é lev eur pos s ède

pour s on  ex ploita tion.  C e perm is  fa it l’objet

d’une procédure a dm in is tra tiv e très  réduite.

3 .  S e  fa ire  reconna ître  pa r l’AFSCA en  ta nt que

v endeur de denrées  a lim enta ires .  D ifférents

ty pes  de reconna is s a nce offic ie lle  ex is tent ;

pour une a ctiv ité  de « v ente de colis  de

v ia nde »,  une « autorisation en tant que débit

de denrées alimentaires» s uffira .  C ette de-

m a nde d’a utoris a tion  s era  introduite  à  s on

UPC  v ia  un  form ula ire  dis ponible  s ur le  s ite

web de l’AF S C A ou  a uprès  des  UPC .  Pour

pouv oir introduire  cette dem a nde,  il fa ut

que l’a ctiv ité  de com m ercia lis a tion  s oit b ien

enreg is trée à  la  B a nque- C a rrefour des  E n-

trepris es  ( B C E ) .  L’a utoris a tion  s era  déliv rée

pa r l’AF S C A à  condition  que les  norm es

d’hy g iène s oient res pectées  ( v oir étape s  5  e t 6 ) .

Pour v érifier ce point,  l’AF S C A m ène une en-

quête ( a dm in is tra tiv e et/ou  v is ite  s ur p la ce) ,

les  ins pections  réa lis ées  da ns  ce ca dre éta nt

pa y a ntes .  L’a utoris a tion  a  une durée illim i-

tée et la  contribution  fina ncière a nnuelle

due à  l’AF S C A es t déjà  inc lus e da ns  la  coti-

s a tion  pa y ée en  ta nt que producteur pri-

m a ire ;  a ucune cotis a tion  a nnuelle  s upplé-

m enta ire  n ’es t donc à  pa y er à  l’AF S C A.  L’a u-

toris a tion  déliv rée pa r l’AF S C A dev ra  oblig a -

toirem ent être a ffichée à  un  endroit v is ib le

et a cces s ib le  pour le  cons om m a teur.

D e s  d é m a r c h e s  a d m in is t r a t iv e s  « d e

r o u t in e  »

L e  s y s tèm e  d ’e n r e g is t r e m e n t

L’ex ploita nt d’un  débit de denrées  a lim enta ires  -

s oit l’é lev eur da ns  le  ca s  qu i nous  occupe – doit

dis pos er d’un  s y s tèm e d’enreg is trem ent a fin

d’a s s urer la  tra ça bilité  des  produits  qu’il com m er-

c ia lis e.  D a ns  le  ca s  de la  v ente des  colis  de

v ia nde,  l’ex ploita nt doit cons erv er et pouv oir pré-

s enter à  toute dem a nde :

§ L e docum ent d’a ccom pa g nem ent com m ercia l;

§ L e certifica t de conform ité du  v étérina ire  de

l’a ba ttoir;

§ L a  fa cture du  boucher ou  de l’a telier de dé-

coupe ( pour preuv e de la  découpe) ;

§ L e bon de com m a nde du  c lient,  s i le  produc-

teur effectue la  liv ra is on  à  dom icile .

L’ens em ble de ces  docum ents  doiv ent être con-

s erv és  m in im um  6  m ois  a près  la  fin  de la  v ie  des

produits  a ux quels  ils  s e  ra pportent,  cette  durée

éta nt portée à  2  a ns  pour le  docum ent d’a ccom -

pa g nem ent com m ercia l.
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L a  n o t if ic a t io n  o b l ig a to ir e

L’ex ploita nt du  débit de denrées  a lim enta ires  es t

tenu d’in form er im m édia tem ent l’AF S C A lors qu’il

cons idère ou  à  des  ra is ons  de pens er qu’un  pro-

duit es t préjudic ia ble  à  la  s a nté hum a ine,  a n im a le

ou v ég éta le.  Plus  d’in form a tion  es t d is ponible  s ur

le  s ite  internet de l’AF S C A :  h ttp : //www.afs ca.be /n oti-

fication obligatoire /.

L a  f is c a l i té

S ur le  p la n  fis ca l,  les  é lém ents  re la tifs  à  l’a ctiv ité

com plém enta ire  s eront a joutés  à  la  com pta bilité

de l’ex ploita tion.  

Se faire connaître en tant que vendeur

Une fois  les  dém a rches  a dm in is tra tiv es  a ccom -

plies ,  il es t tem ps  de pa s s er a u  concret et de rem -

plir s on  ca rnet de com m a ndes … et donc de fa ire

a ppel à  s a  c lientèle.  Pour ce qu i es t de dév elopper

cette c lientèle,  il n ’y  a  pa s  de s ecrets … nouer des

conta cts  dem a nde de l’énerg ie  et du  tem ps .  Tou-

tefois ,  le  dév eloppem ent s a ns  ces s e crois s a nt des

g roupem ents  d’a cha ts  a lim enta ires  es t une a u-

ba ine pour l’é lev eur dés ira nt com m ercia lis er d irec-

tem ent s a  production.  L e  colis  de v ia nde corres -

pond ple inem ent a ux  a ttentes  de ces  a cheteurs .

Aus s i,  à  l’heure où internet es t rentré da ns  une

g ros s e m a jorité  des  foy ers  belg es ,  s e  fa ire  conna î-

tre  m a is  ég a lem ent g érer s es  com m a ndes  peut de-

v enir très  fa c ile .  Au- delà  du  s ite  web pers onnel fa c i-

lem ent cons u lta ble  pa r la  c lientèle,  pourquoi ne pa s

ins érer des  a nnonces  de « colis  de v ia nde à  v endre

» s ur les  s ites  d’a nnonces  coura m m ent utilis és  pour

v endre des  a n im a ux  s ur p ied,  v oire  m êm e s ur les

s ites  de v entes  a ux  enchères  ? D ès  qu’on  a  un  s ite

web pers onnel,  pourquoi ne pa s  l’a g rém enter d’un

m odule de rés erv a tion  des  colis  en  lig ne,  v oire

m êm e d’un  s y s tèm e de pa iem ent d’un  a com pte ? 

S i v ous  a v ez  un  point de v ente à  la  ferm e,  il ne

fa udra  pa s  nég lig er l’identifica tion  du  lieu  :  un  flé-

cha g e a déqua t peut être précieux  pour le  c lient

a cquis  tout com m e pour le  c lient potentie l.

Le colis de viande, un produit unique et figé ?

Non,  le  colis  de v ia nde n ’es t pa s  néces s a irem ent

un produit fig é.  Une certa ine s ouples s e da ns  la

découpe es t g énéra lem ent pos s ible  en  fonction

des  dés idéra ta s  du  c lient.  Pa r ex em ple,  le  colis

peut contenir certa ines  prépa ra tions  à  ba s e de

v ia nde,  te lles  des  m erg uez  ou  des  poitrines  fa r-

c ies .  E ncore,  le  colis  de v ia nde pourra it être  condi-

tionné s elon  la  ta ille  du  m éna g e a cquéreur.

E t non,  le  colis  de v ia nde ne corres pond pa s  forcé-

m ent à  une ca rca s s e ou  dem i- ca rca s s e d’a g nea u.

O n pourra it m êm e im a g iner de v endre la  v ia nde

d’a g nea u « a u  déta il »,  cha que m orcea u de v ia nde

éta nt a lors  em ba llé  s ous - v ide indiv iduellem ent.

C ette dern ière fa çon de fa ire  es t pra tiquée pa r cer-

ta ins  é lev eurs  fra nça is  qu i v oient là  une pos s ibilité

de propos er leur a g nea u a utrem ent qu’à  tra v ers  le

v ente s ous  form e de com m a ndes ,  ce  qu i s era it

plus  d iffic ile  a v ec un  colis  d’un  dem i- a g nea u…

V e n d r e  s e s  c o l is  s u r  le  m a r c h é

D ’a utres  pos s ibilités  de com m ercia lis a tion  que le

s im ple point de v ente à  la  ferm e ou la  liv ra is on  di-

recte chez  le  c lient s ur ba s e d’un  bon de com -

m a nde peuv ent s ’offrir a u  producteur,  te lles  que

de v endre s es  colis  de v ia nde s ur le  m a rché.  Tou-

tefois ,  s i l’é lev eur décide de s ortir de la  com m er-

c ia lis a tion  s ous  form e de com m a ndes  - te l que

c’es t pa r ex em ple le  ca s  lors  de la  v ente s ur les

m a rchés  publics - ,  il doit être  cons cient que la  p la -

n ifica tion  de l’écoulem ent de s a  production  s era

a lors  nettem ent m oins  év idente.

Aus s i,  une lég is la tion  com plém enta ire  dev ra  être

res pectée en  ca s  de v ente s ur des  m a rchés  pu-

blics .  E n  effet,  pour pouv oir ex ercer une « a ctiv ité

a m bula nte »,  une a utoris a tion  es t néces s a ire  et

peut être obtenue a uprès  d’un  g u ichet d’entre-

pris e  a g réé.  L e  com m erça nt obtiendra  a lors  une «

c a r te  d ’a m b u la n t  ».

Notons  que certa ins  ty pes  de v ente a m bula nte

s ont dis pens és  d’a utoris a tion.  C ’es t pa r ex em ple

le  ca s  des  v entes  da ns  le  ca dre d’une foire  a g ri-

cole,  d’un  s a lon,  d’une m a nifes ta tion  de prom o-

tion  du  com m erce loca l, … s oit a uta nt d’a ctiv ités  à

ca ra ctère ex ceptionnel et tem pora ire.  

Au-delà du colis, la boucherie à la ferme

S i l’é lev eur env is a g e de v endre s a  v ia nde s a ns

pa s s er pa r des  com m a ndes  préa la bles ,  il es t peut-

être plus  intéres s a nt pour lu i d ’a ller p lus  loin  que le

colis  de v ia nde et de dév elopper s a  propre bouche-
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rie  ou  s on  propre a telier de découpe à  la  ferm e.  L a

profes s ion  de boucher es t protég ée m a is  la  form a -

tion  de boucher,  e lle ,  es t a cces s ib le  à  tous … L a  for-

m a tion  ex is te  en

cours  du  jour m a is

ég a lem ent en  cours

du s oir ( et s ’éta le

a lors  s ur 3  a nnées ) .

P o u r  c o n c lu r e ,
u n e  p a r t  d e  r e -
la t iv ité …

S ous  les  a s pects  pré-

s entés  da ns  cet a rti-

c le ,  la  v ente de

v ia nde en  colis  peut

pa ra ître  s im ple et

a borda ble pour tous .

E ffectiv em ent,  les

dém a rches  a dm in is -

tra tiv es  s ont b ien

prés entes ,  m a is  e lles

res tent fa c ilem ent

s urm onta bles … E ffec-

tiv em ent,  quelques

inv es tis s em ents  et

a m éna g em ents  s ont

néces s a ires ,  m a is  ne

v a lent- ils  pa s  la

peine d’être réa lis és

a fin  de dév elopper

une a ctiv ité  de v ente

en toute lég a lité  et

tra nquillité  ?

I l ne fa ut cependa nt

pa s  oublier qu’a u-

delà  des  quelques

a s pects  lég is la tifs

qu’elle  im pos e,  la

com m ercia lis a tion  en

v ente directe de-

m a nde à  l’é lev eur de

s a v oir et v ouloir po-

s er une a utre ca s -

quette :  ce lle  du

com m erça nt.  E t s a -

v oir prés enter et

v endre s on  produit

a u  cons om m a teur,

s a v oir s us c iter l’env ie

de ce cons om m a teur,  n ’es t pa s  forcém ent à  la

portée de tous  ou  pour pla ire  à  tous …

Patrice Rampanelli,
éleveur bio de 250
brebis croisées
Suffolk en Gaume :

« Pour m oi,  l’a v a nta g e de la  v ente en  co-

lis ,  c ’es t a us s i de pouv oir écouler m es

a g nea ux  qua nd ils  s ont jus te bien  fin is ,

a u  m om ent optim um ,  et non de s e re-

trouv er a v ec des  a g nea ux  trop g ra s

pa rce que le  m a rcha nd ne pa s s e pa s  ou

que le  g roupem ent de producteurs  n ’en  a

pa s  bes oin  à  ce m om ent- là  ».

« L e m a rché es t à  fidélis er… m a is  une fois

qu’il es t a cquis ,  c ’es t une s écurité  des

débouchés  ».

« L e tra v a il de conta ct a v ec le  c lient es t

énorm e.  I l fa ut les  conta cter une prem ière

fois  pour la  pris e  de com m a nde m a is  on  ne

conna it a lors  pa s  encore la  da te.  I l fa ut

donc ens u ite  les  reconta cter pour a nnoncer

la  da te.  C ’es t donc a u  m in im um  2  conta cts

pour un  c lient… E t a près  ça ,  il res te le  s u iv i

des  fa ctures … Q ua nd c ’es t un  g roupem ent

d’a cha ts ,  c ’es t m oins  lourd pu is que c ’es t

a lors  une fa cture g roupée ».

« I l fa ut b ien  a v ertir le  c lient potentie l

dès  le  dépa rt :  ce  n ’es t pa s  lu i qu i chois it

la  da te… et cela  le  dés ta bilis e  ! I l fa ut

bien  lu i ex pliquer qu’on  doit rem plir la

béta illère lors qu’on  v a  à  l’a ba ttoir et

qu’a près ,  on  doit rem plir la  rem orque- fri-

g o qu’on  doit louer pour tra ns porter tous

les  colis .  S inon,  ce n ’es t pa s  renta ble… »

Bernard Convié,
éleveur bio de
290 brebis Mer-
gelland et Ar-
dennais Roux sur
réserves naturel-
les en Famenne

namuroise, éleveur bovin laitier et
producteur de fromages de vache:

« Av ec m es  a g nea ux  de ra ces  lo-

ca les  m ena cées ,  c ’es t pres que la

s eu le  v a loris a tion  correcte pos s i-

b le  ».

« L e conta ct d irect a v ec le  cons om -

m a teur,  c ’es t v a loris a nt ».

« L a  cha rg e de tra v a il que cela  in -

com be es t lourde… s urtout le  tra v a il

a dm in is tra tif ( fa ctura tion,  s u iv i de

pa iem ent,  etc . ) ».

« L e colis  de v ia nde,  c ’es t un  inv es -

tis s em ent à  long  term e :  a v ec le

tem ps ,  les  c lient dev iennent fidèles

et la  cha rg e de tra v a il en  es t donc

dim inuée… D e plus ,  da ns  m on ca s ,

les  c lients  intéres s és  pa r la  v ia nde

reg a rdent a us s i m es  produits  la i-

tiers  et inv ers em ent ».

Ø Les +

Ø Les -

Ø Un conseil..?

PAROLES D’ÉLEVEURS - VENDEURS
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P o u r  a l le r  p lu s  lo in

§ Un « v ade - m e cu m  de  la v aloris ation  de s

produ its  agricole s  e t de  le u r com m e rc ialis a-

tion  e n  c ircu it cou rt » v ient d’être édité  pa r

la  R ég ion  Wa llonne,  en  colla bora tion  a v ec la

C ellu le  Q ua lité  des  Produits  Ferm iers

( C Q PF ) .  C e g u ide com plet pa rcourt les  obli-

g a tions  lég a les  qu i touchent à  la  tra ns for-

m a tion  des  produits  a g ricoles  et à  leur com -

m ercia lis a tion  en  c ircu it court.  I l es t d is poni-

ble  s ur le  s ite  web de la  rég ion  wa llonne :
http : //agricu ltu re .wallon ie .be /apps /s p ip_ wolwin /

artic le .ph p3 ?id_ artic le = 3 6 1  

§ D es  rens eig nem ents  s ont ég a lem ent dis po-

n ibles  a uprès  de l’AF S C A.  L’AF S C A a  récem -

m ent publié  une brochure porta nt s ur la

v ente de produits  ferm iers  :  www.afs ca.be  >

pu blication s  >  pu b lication s  th ém atiqu e s

§ Pour v ous  a ider et v ous  a ccom pa g ner da ns

v os  projets  de div ers ifica tion,  pens ez  ég a le-

m ent à  v ous  a dres s er à  la  C Q PF  :

www.cqpf.be  ou  0 8 1 /6 2 .2 3 .1 7 .  L a  C Q PF  es t

une s tructure d’enca drem ent un ique pou-

v a nt répondre à  toute ques tion  d’un  a g ricu l-

teur s ur un  projet d’a ctiv ité  de tra ns form a -

tion  à  la  ferm e ou de v ente directe

§ L es  princ ipa les  lég is la tions  re la tiv es  à  la

v ente de colis  de v ia nde s ont :  l’AR  du  3 0 /

1 2 /1 9 9 2  rela tif a u  tra ns port des  v ia ndes

fra îches ,  des  produits  à  ba s e de v ia nde et

des  prépa ra tions  de v ia nde et l’AR  du  1 0 /1 1 /

2 0 0 5  rela tif a u  com m erce de déta il de cer-

ta ines  denrées  a lim enta ires  d’orig ine

a nim a le
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Boucherie à la ferme ? Production vendue directement à une boucherie indépendante ? Vente
en colis ? Vente au marché ? Point de vente à la ferme ? Boucherie traditionnelle ne s’appro-
visionnant qu’en Wallonie ?.... ?

D a ns  le  ca dre de s on  tra v a il quotidien  m a is  ég a lem ent,  p lus  s pora diquem ent,  da ns  le  ca dre de

ca m pa g nes  prom otionnelles  ou  de ca m pa g ne de com m unica tion  c ib lées ,  la  F I C O W s ert de re la is  pour

fourn ir des  lis tes  de producteurs  pra tiqua nt la  v ente directe a ins i que des  lis tes  de points  de v ente de

v ia nde d’a g nea u ou  de from a g es  de chèv res  et brebis  wa llons .

S e u ls  v o u s ,  a c te u r s  d u  c ir c u it  c o u r t ,  p r o d u c te u r s - tr a n s fo r m a te u r s ,  b o u c h e r s ,  f r o m a g e r s
p e u v e n t  fa ir e  e n  s o r te  d e  f ig u r e r  d a n s  c e s  l is te s  e t  d o n c ,  d e  p o u v o ir  b é n é f ic ie r  d e  c a m p a g n e
p r o m o t io n n e l le  à v o tr e  a v a n ta g e  !

Plus  concrètem ent,  le  m in is tèr e  r é g io n a l  e n  c h a r g e  d e  l ’a g r ic u ltu r e  la ncera  en  cette fin  d’a nnée

une ca m pa g ne de prom otion  en  fa v eur des  produits  wa llons  dis tribués  en  c ir c u its  c o u r ts ,  y  inc lus  les

boucheries  indépenda ntes  directem ent a pprov is ionnées  pa r le  producteur.  Penda nt toute une s em a ine,

la  v ia nde d’a g nea u a ins i que les  produits  la itiers  de chèv re et de brebis  s eront m is  à  l’honneur,

nota m m ent v ia  la  pres s e a uprès  de la quelle  le  cons om m a teur pourra  g a g ner un  bon de 2  × 1 5  € à

v a loir a uprès  de nos  producteurs  et de leurs  points  de v ente ( boucherie,  crèm erie, …) .  C es  8 0 0  bons

dis ponibles  pour nos  s pécu la tions  ov ines  et ca prines  s eront proba blem ent à  retirer pa r le

cons om m a teur entre m i- nov em bre et m i- décem bre de cette a nnée ( v a lid ité  d’un  m ois ) .

Toujours  cette a nnée,  en  pa rtena ria t a v ec la  F I C O W,  S a v eurs  Pa y s a nnes  a s bl dém a rrera  s ous  peu une

ca m pa g ne de com m unica tion  a utour de l’a g nea u wa llon  a uprès  de l’ens em ble des  G AC ,  G AS AP, ….  

E g a lem ent,  d’a utres  ca m pa g nes  prom otionnelles  de la  v ia nde d’a g nea u dev ra ient procha inem ent

m ettre à  l’honneur la  v ente en  c ircu its  courts .  E ncore,  une ca m pa g ne m enée a ctuellem ent pa r S low

Food a uprès  des  res ta ura teurs  recherche les  points  de v ente en  v ia nde d’a g nea u belg e qu i leurs  s ont

a cces s ib les .  

N ’h é s ite z  p lu s  ! R e n s e ig n e z  v o s  c o o r d o n n é e s  e t  c a r a c té r is t iq u e s  o u  le s  c o o r d o n n é e s  d e  v o tr e
p o in t  d e  v e n te  ( b o u c h e r  in d é p e n d a n t ,  c r é m ie r,…)  a u  p lu s  v ite  à la  F I C O W  :  ficow@ficow.be  ou
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ACTEUR EN CIRCUIT COURT DANS LES PRODUCTIONS OVINES ET CAPRINES ? 

PENSEZ À LA FICOW POUR VOUS FAIRE CONNA˛TRE !


